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NICHT WARTEN,

HANDELN!

Dieser Sommer war ein Sommer des Wartens: auf sonnige
Tage, darauf, dass der Regen authort. Es war ein bisschen wie
auf der Stelle treten und nichtvorankommen. Und nun ist Sep-
tember und der Sommer vorbei — jedenfalls meteorologisch.
Zum Gliick weniger unberechenbar als das Wetter sind die
Apothekenkunden. Allerdings sollten Sie nichtdaraufhoffen,
dass diese von selbst den Weg in Thre Apotheke finden. Das gilt
zwar fiir [hre Stammkunden, die Sie bereits durch Betreuung
und Beratung von Ihrer Kompetenz iiberzeugthaben. Neue
Kunden zu gewinnen, istungleich schwieriger und verlangt
nach Initiative, die Sie als PTA ergreifen sollten. Dabei unter-
stiitzen wir Sie monatlich mitunserer Serie PTA + Marketing.
Die aktuelle Folge befasstsich damit, wie sich miteinfachen
Mitteln ein Internetauftritt fiir die Apotheke gestalten lisst.
Wer heutzutage im World Wide Web nicht prisentist, vergibt
die Chancen, die dieses Medium bietet.
Wasschade wire,denn oftistdie eigene
Apotheke nur wenige Klicks vom Smart-
phone despotenziellen Neukunden ent-
fernt. Also, nicht warten, handeln!

Herzlichst Thre

Tl 997/,4

Julia Pflegel
Chefredaktenrin

E-Paper Neugierig auf die aktuelle Ausgabe? Kein Pro-
blem: Ab sofort kdnnen Sie zwei Tage vor dem offiziel-
len Erscheinungstermin der gedruckten Fachzeitschrift
im E-Paper von DAS PTA MAGAZIN bldttern. Lesen Sie
lhre Fachzeitschrift digital,
blattern Sie sich durch, auf
dem Tablet, dem Smartphone
oder zuhause am PC. Mehr
dazu auf Seite 21.
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