BERUF

Onlin

3ubrik
TA Beruf

“,'.

| Blnete Genere

[ FowWeEd

FORT NG ~ TA TESTER-CLUB ~ APOTHEKENPRAXIS ~ PTA BERUF AKTIONEN
.
PTA

ORTBILDU

@ > PTABerd -
r : e mochten
Siom
erd\enen” .
Sl g u richtia- Wir he
chten wisse e
erui fe verbanden oder MO i . o o
oo o gy b s s d nW\ederems\AeQ erlel
- e oder de!
s nden S8 ufsleben
oo il oy Stant Ins Ber
zu Fort- U L

wd ufsalitad. den

Sie suchen \nfos
dekorieren oder
Ubers\ch!en Zus

peratgen TE \hnen den Ber

e
ammengestel't weleh

A et

——

ww.das-pta-magazin.de-- Seit Mitte Juni haben wir

unser Onlineangebot um die Rubrik PTA Beruf — zu

finden iiber die graue Navigationsleiste — erweitert.
Hier finden alte Hasen genauso wie Berufsneulinge und PTA-Schiiler
interessante Infos zu Fort- und Weiterbildungsmdoglichkeiten, zu
Berufsverbinden oder Verdienstmoglichkeiten. Wer eine Aktion pla-
nen, das Schaufenster dekorieren méchte oder Tipps benotigt, wie
man schwierigen Kunden den Wind aus den Segeln nehmen kann,
ist bei PTA Beruf ebenfalls richtig. Und worauf es bei Gehaltsver-
handlungen mit dem Chef ankommt, haben wir ebenfalls fiir Sie
zusammengestellt. Die verschiedenen Beitrige, Ubersichten und
Linklisten sollen Thnen den Berufsalltag, den Start ins Berufsleben
oder den Wiedereinstieg erleichtern. Schauen Sie gleich mal vorbei.
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BERUFSBILD UND
ARBEITSBEREICHE

Potenzielle Arbeitgeber-- Die 6ffentliche
Apotheke ist der bekannteste Arbeitsplatz fur PTA
und prdgt das Berufsbild. Es gibt jedoch noch
viele weitere Arbeitsbereiche, in denen PTA gern
gesehene Arbeitskréfte sind.

AUSBI

GEHALT

Verdienstmoglichkeiten-- Fir Apotheken-
angestellte gibt es Tarifvertrdge, die unter an-
derem das Gehalt regeln. Mit unseren Tipps fur
Gehaltsverhandlungen holen Sie méglicher-
weise noch mehr raus.
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INTERESSENVERTRETUNGEN

Adexa, BVPta & Co.-- \Verschiedene Institutionen

und Verbande setzen sich fiir die berufspolitischen

und arbeitsrechtlichen Interessen von Pharmazeutisch-
technischen Assistenten ein.
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@ BASICS VERKAUFSFORDERUNG

Umsatz steigern-- Gut geplante Aktionen, ein interessant
gestaltetes Schaufenster, eine emotional ansprechende
Offizin und gekonnt initiierte Zusatzverkaufe sorgen fur
mehr Umsatz.

LDUNG

Schule und Praxis-- Die PTA-Ausbildung
besteht aus einem schulischen und einem
praktischen Teil. Was Sie dazu wissen
mussen und wo Sie weitere Infos finden,
haben wir zusammengefasst.

FORT- UND WEITERBILDUNG

Anbieter und Qualifizierung-- Fur PTA
gibt es verschiedene Méglichkeiten zur
Fort- und Weiterbildung. Unter bestimmten
Voraussetzungen kénnen sie sogar ohne
Abitur studieren.

BASICS HANDVERKAUF

Praxiswissen-- Das Wissen um die ABDA-Leitlinien
Selbstmedikation und Rezeptbelieferung, die
Gultigkeit von Rezeptformularen und die richtige
Kundenansprache sind nur einige Basics, die eine
gute PTA verinnerlicht haben sollte.
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